Warszawa, dnia 21 maja 2026 roku

SPRAWOZDANIE

z dziatalnosci Spo6tki Akcyjnej SUNTECH
za okres od 1 stycznia 2025 roku do 31 grudnia 2025 roku

Informacje ogélne

Pelna nazwa: Suntech Spétka Akcyjna
Forma prawna: Spo6tka Akcyjna
Poczta elektroniczna: info@suntech.pl

Strona internetowa: http://www.suntech.pl

Siedziba: Warszawa

Adres: ul. Putawska 107, 02-595 Warszawa, Polska
Telefon: 22 507 92 00

NIP: 113-01-16-894

REGON: 011325771

KRS: 0000303450

Ticker: SUN

Struktura akcjonariatu Spétki na dzien 31 grudnia 2025
Wedtug informacji posiadanych przez Spétke akcjonariuszami Suntech S.A. posiadajacymi ponad 5%
glosow byli:

Akgcje liczba Akcje udziat Gtosy liczba | Glosy udziat
% %

Piotr Saczuk 3411016 21,40 4736016 22,62
Wojciech Franczak 2378236 14,92 3703 236 17,68
Artur Tomaszewski 2100000 13,17 3350000 16,00
Andrzej Saczuk 1100 000 6,90 2200000 10,51
Pozostali 6 950 748 43,61 6950 748 33,19
Razem 15940 000 100,00 20940000 100,00

Powyzsza informacja o stanie posiadania akcji Spo6tki przez akcjonariuszy posiadajacych co najmniej
5% w ogdlnej liczbie gtos6w na Walnym Zgromadzeniu Spo6tki sporzadzona zostata na podstawie
informacji uzyskanych od akcjonariuszy w drodze realizacji przez nich obowigzkéw natozonych
obowigzujacymi przepisami prawa.

Struktura organizacyjna Sp61ki na dzien 31 grudnia 2025 roku

Rada Nadzorcza:

Zbigniew Karpinski - Przewodniczacy Rady Nadzorczej
Waldemar Sielski - Wiceprzewodniczacy Rady Nadzorczej
Juliusz Madej - Czlonek Rady Nadzorczej

Piotr Janaszek-Seydlitz - Czlonek Rady Nadzorczej

Tomasz Widomski - Czlonek Rady Nadzorczej

Mariusz Kubaczynski - Czlonek Rady Nadzorczej

Zarzad:


mailto:investors@suntech.pl
http://www.suntech.pl/

Piotr Saczuk -
Wojciech Franczak -

Spoiki zalezne:
BillNet Sp. z o.0. -
Suntech (SG) Pte. Ltd. -

Prezes Zarzadu
Wiceprezes Zarzadu

Suntech S.A. posiada 100 % udziatow
Suntech S.A. posiada 100 % udziatow.

Informacje o dziatalnosci Spotki w 2025 roku

Suntech S.A. jest producentem i dostawcg systemoéw informatycznych wspomagania dziatalnosci
biznesowej i operacyjnej (BSS/0SS) dla operatoréw infrastruktury telekomunikacyjnej. Klientami
Spotki sa firmy telekomunikacyjne, operatorzy energetyczni oraz sektor publiczny i transportowy
posiadajacy infrastrukture telekomunikacyjna.

Produkty wlasne Spo6iKi - systemy informatyczne oferowane pod marka SunVizion

Network Inventory - zarzadzanie zasobami sieci telekomunikacyjnych
Service Order Management - petna automatyzacja procesu aktywacji ustug
Network Planning - wsparcie procesu planowania sieci
Billing& CRM - wsparcie procesow rozliczania klientéw i zarzadzania informacja o kliencie
Service Fulfillment - zarzadzanie procesem udostepniania ustug subskrybentom
Network Rollout Management - zarzadzanie procesem budowy sieci

Business Process Management - zarzadzanie procesami dowolnych organizacji
Network Configuration Management - zarzadzanie konfiguracjg sieci telekomunikacyjnej
Workforce - zarzadzanie zespotami

Aktualna i przewidywana sytuacja finansowa

Rok 2025 Spoétka zakonczyta przychodem ze sprzedazy w wysokosci 36 291 tys. PLN, co jest
wynikiem o 17,87% mniejszym w poréwnaniu do 44 189 tys. w roku 2024. Zysk brutto za 2025 rok
wynosi 390 tys. PLN i jest mniejszy o0 87,93% od osiagnietego w 2024 roku (3 232 tys. PLN). W 2026
roku Spétka planuje zwiekszy¢ przychody przynajmniej o 15%, a takze poprawic zysk.

Wskazniki 2025 | 2024

ptynnosci biezacej (current Aktywa obrotowe / Zobowigzania

) . . L 6,03 | 16,92
ratio) kréotkoterminowe (biezace)
ptynnosci gotowkowej (cash Inwestycje krotkoterminowe /Zobowigzania

) , . L 0,07 0,36
ratio) kréotkoterminowe (biezace)
(rrfggwnosa kapitatu wiasnego |, 1 1 otto x 100% / Kapitat whasny 1,26 | 10,92
rentowno$ci aktywéw (ROA) Zysk netto x 100% / Aktywa ogbtem 091 | 824
pokrycia majatku trwatego . o 392 49
kapitatem whasnym Kapital wtasny x 100% / Aktywa trwate 211,14 )
ogéInego zadtuzenia (DR) Zobow1qza,n1a + Rezerwy na zobowiazania/ 0,28 0,25

IAktywa ogotem




Realizacja Strategii Spotki

W 2025 roku Suntech kontynuowat realizacje strategii rozwoju, ktérej celem jest zwiekszanie skali
dziatalnosci, wzrost przychodéw oraz dalsze umacnianie pozycji Spo6tki na globalnym rynku
0SS/BSS. Istotnym elementem tych dziatan byto rozpoczecie wdrazania strategii Partnerzy 2.0,
zakladajacej znaczace zwiekszenie liczby realizowanych wdrozen poprzez rozwéj sieci partnerskie;.

Przyjety model ma umozliwi¢ Spdtce obstuge wiekszej liczby projektéw bez koniecznosci
proporcjonalnej rozbudowy zespotu wewnetrznego. W zwigzku z tym Suntech koncentruje sie na
usprawnianiu transferu wiedzy do partneréw, optymalizacji struktury organizacyjnej oraz dalszym
doskonaleniu platformy SunVizion. Dziatania te obejmujg zar6wno rozwoj produktu w odpowiedzi
na potrzeby klientow i partneréw wdrozeniowych, jak i jego dostosowanie do nowych technologii.

Spétka konsekwentnie dazy réwniez do zwiekszania konkurencyjnosci swoich rozwigzan oraz
upraszczania i przyspieszania proceséw wdrozeniowych. Réwnolegle do rozwoju modelu
partnerskiego Suntech kontynuuje ekspansje na rynkach zagranicznych, zaréwno poprzez
pozyskiwanie nowych klientéw, jak i rozwijanie wspoétpracy z dotychczasowymi uzytkownikami
systemu SunVizion.

Podejmowane dziatania wpisujg sie w dtugoterminowa strategie rozwoju Spotki, ktorej celem jest
dalsze skalowanie dziatalno$ci oraz umacnianie pozycji Suntech w gronie czotowych dostawcéw
systemdéw OSS/BSS na swiecie.

Zdarzenia istotnie wplywajace na dziatalnos¢ Spotki

Rok 2025 byt dla Spétki okresem stabilnej dziatalnosci operacyjnej, w ktérym Spétka zachowata
réwnowage pomiedzy biezacag dziatalnos$cia sprzedazowa a konsekwentnie realizowanymi
inwestycjami w rozwo6j produktéw, ukierunkowanymi na dalsze zwiekszanie ich wartos$ci
i konkurencyjnosci.

W omawianym okresie Spoétka pozyskata trzech nowych Kklientéw, a takze zawarla
z dotychczasowymi klientami umowy przedtuzajace i rozszerzajgce zakres wspotpracy. Potwierdza
to zaré6wno wysoka jako$¢ oferowanych rozwigzan, jak i trwatos¢ relacji biznesowych budowanych
przez Suntech.

Jednym z wazniejszych wydarzen 2025 roku byto rozpoczecie realizacji strategii Partnerzy 2.0,
ktorej celem jest skalowanie dziatalno$ci poprzez rozbudowe ekosystemu partnerskiego oraz
bardziej efektywne wykorzystanie zasobéw wewnetrznych Spo6tki. W pierwszym etapie wdrazania
tej strategii szczeg6lny nacisk potozono na przyspieszenie transferu kompetencji do partneréw,
automatyzacje wybranych elementéw wdrozen oraz dalsze upraszczanie procesu uruchamiania
systemu u klientow.

W zakresie rozwoju produktéw Spétka prowadzita prace nad uaktualnieniem wersji 20.0 systemu
SunVizion. Aktualizacja ta objela istotne usprawnienia w zakresie uzytecznosci, wydajnosci
i bezpieczenstwa platformy, a takze dalsze rozszerzenie integracji z systemami zewnetrznymi
poprzez interfejsy zgodne ze standardami TM Forum. Szczeg6lng uwage poswiecono rozwojowi
inteligentnych asystentow Al, ktorzy umozliwiajg uzytkownikom interakcje z systemem w jezyku
naturalnym - wspierajac wyszukiwanie, analize i aktualizacje danych sieciowych w czasie
rzeczywistym. To kolejny krok w kierunku budowy $rodowiska OSS nowej generacji, w ktérym
sztuczna inteligencja nie tylko wspomaga prace operatoréw, lecz takze aktywnie uczestniczy
w procesach planowania i utrzymania sieci. Wprowadzono réwniez udoskonalenia w integracji
z rozwigzaniem Esri Utility Network, co podnosi poziom automatyzacji i precyzji w zarzadzaniu
zasobami sieciowymi.



Przewidywany rozwoj jednostki

W kolejnych latach Suntech zamierza koncentrowac sie na dalszym zwiekszaniu skali dziatalnosci
oraz umacnianiu swojej pozycji na rynku OSS/BSS. Jednym z gléwnych filarow tego rozwoju
pozostaje strategia Partnerzy 2.0, ktébra ma umozliwi¢ znaczace zwiekszenie liczby wdrozen
realizowanych réwnolegle, bez konieczno$ci proporcjonalnego zwiekszania zasobdéw
wewnetrznych Spotki.

W tym celu planowane sg dalsze dziatania usprawniajgce organizacje pracy, rozwdj systemu
SunVizion w kierunku tatwiejszego i szybszego wdrazania, a takZze doskonalenie modelu
przekazywania kompetencji partnerom. Istotnym elementem pozostanie rowniez dalsza rozbudowa
sieci partnerskiej i pozyskiwanie kolejnych podmiotéw do wspotpracy.

Réwnocze$nie Spotka bedzie kontynuowac dziatania sprzedazowe, obejmujace zaréwno
pozyskiwanie nowych klientéw, jak i rozwijanie wspoétpracy z obecnymi uzytkownikami systemu
SunVizion. Pomimo utrzymujgcych sie na rynku wydtuzonych proceséw decyzyjnych, Suntech
zaktada dalszy wzrost liczby zawieranych kontraktéw, przy zachowaniu dyscypliny kosztowej
i efektywnego zarzadzania zasobami.

Waznym kierunkiem rozwoju pozostaje takze produkt. Wsréd kluczowych obszaréw rozwoju
znajdujg sie automatyzacja proceséw, wykorzystanie technologii Al, zwiekszanie poziomu
bezpieczenistwa oraz dalsze wzmacnianie gotowo$ci rozwigzan do pracy w Srodowiskach
chmurowych.

Realizacja tych dziatain ma wspiera¢ dalszy dynamiczny rozwdj Spétki, wzrost skali jej dziatalnosci
oraz dalsze umacnianie pozycji Suntech w gronie czotowych dostawcéw systeméw OSS/BSS
na Swiecie.

Wazniejsze osiggniecia w dziedzinie badan i rozwoju

W 2025 roku Spotka kontynuowala dziatalno$¢ badawczo-rozwojowa zwigzang z doskonaleniem
oraz rozbudowaq platformy produktowej SunVizion.

Prowadzone prace koncentrowatly sie na dalszym zwiekszaniu wydajnosci, elastycznosci
i skalowalnosci systemu, w szczegélnosci w kontekscie jego funkcjonowania w zréznicowanych
Srodowiskach bazodanowych i infrastrukturalnych. Istotnym obszarem dziatan pozostawato takze
rozwijanie nowoczesnych metod wdrazania oprogramowania oraz wzmacnianie mechanizméw
zwigzanych z bezpieczenstwem i integralno$cig danych.

W ramach prac badawczo-rozwojowych realizowano réwniez rozwdj funkcjonalnosci wspierajacych
obstuge nowych technologii stosowanych w sieciach telekomunikacyjnych. Spotka prowadzita
ponadto dalsze prace nad rozwigzaniami wykorzystujagcymi sztuczng inteligencje, w tym nad
funkcjami umozliwiajagcymi bardziej intuicyjng komunikacje uzytkownika z systemem przy uzyciu
jezyka naturalnego.

Akcje wlasne

Spétka nie nabyta akcji wlasnych w 2025 r.

Posiadane przez jednostke oddzialy (zaklady).

Spétka nie posiada oddziatéw i zaktadéw.



Instrumenty finansowe
W 2025 roku Spotka nie stosowata instrumentdw finansowych.
Ryzyka gospodarcze

Ryzyko zwigzane z wyzwaniami geopolitycznymi
Dziatania militarne w sgsiedztwie Polski oraz ich wptyw na sytuacje miedzynarodowa mogg
powodowac trudne do przewidzenia scenariusze rozwoju sytuacji.

Ryzyko zwigzane z dzialalnoscig eksportowa

Dziatalno$¢ zwiazana z eksportem produktéw jest obarczona ryzykiem zwigzanym ze specyfikg
rynkéw zagranicznych, w tym Kkonkurencja zaréwno ze strony globalnych graczy jak
i regionalnych dostawcéw. Ryzyka moga wystapi¢ zar6wno na etapie sprzedazy, powodujac
podwyzZszenie jej kosztéw, jak i na etapach wdrozenia i utrzymania. Wystepuje réwniez ryzyko
zwigzane z windykacja zalegltych ptatnosci. Spotka stara sie minimalizowa¢ te ryzyka poprzez
sprzedaz produktow w sieci partnerskiej oraz przekazywanie wiedzy i kompetencji do partneréw
i klientéw, co obniza zapotrzebowanie na specjalistyczne wsparcie ze strony Spoétki i umozliwia
koncentracje na kluczowych elementach strategii. Ryzyko zwigzane z platno$ciami Spéika
minimalizuje poprzez zapisy kontraktowe i odpowiednie harmonogramy ptatnosci.

Ryzyko kursowe
Z uwagi na fakt, ze Spotka otrzymuje wiekszo$¢ ptatnosci w walutach innych krajéw niz Polska,
zmiany kursowe majg znaczacy wptyw na przychody, jakie Spétka uzyskuje z realizacji kontraktow.

Ryzyko zwigzane z dzialalnos$cia firm konkurencyjnych

Dziatajac na rynkach w Polsce i poza jej granicami, Sp6tka konkuruje z globalnymi a takze lokalnymi
i regionalnymi firmami. Konkurencja jest skoncentrowana, za$§ mozliwosci pojawienia sie nowych
graczy w krotkiej perspektywie s 3 ograniczone. W efekcie konsolidacji rynku przez ostatnie lata,
na rynku zmniejszyla sie liczba graczy w segmencie gtéwnej dziatalno$ci Spotki.

Ryzyko zwiazane z utrata ptynnosci finansowej

W zwigzku z konieczno$cia utrzymywania statego rozwoju produktéw, realizacji wielomiesiecznych
umoéw oraz nakladéw na budowe miedzynarodowego kanatu dystrybucji, Spétka ponosi state
koszty, ktore sa finansowane z biezacych przychodéw. Sezonowo$¢ sprzedazy, opoOZnienia
w realizacji uméw, problemy z windykacjg naleznosci, obniZenie warto$ci sprzedazy mogg stwarzac
ryzyko utraty ptynnosci finansowej. W celu minimalizowaniu ryzyka Spoétka buduje szerszg baze
klientéw w tym korzystajacych z umoéw dtugoterminowych zapewniajgcych state przychody. Spétka
starannie i z  dlugofalowym = wyprzedzeniem  analizuje  przepltywy  finansowe
i w okresach narazonych na stabszy przyptyw gotowki Spétka wykorzystuje finansowanie
zewnetrzne.

Ryzyko zwigzane z sytuacja makroekonomiczna

Dziatalno$¢ Spotki zalezy od sytuacji makroekonomicznej panujgcej na rynkach zagranicznych i w
Polsce. Efektywno$¢, a w szczegdlnosci rentownos$¢ prowadzonej przez Spotke dziatalnosci
gospodarczej, zalezy miedzy innymi od tempa wzrostu gospodarczego, poziomu inwestycji
przedsiebiorstw, polityki fiskalnej i pienieznej panstwa, inflacji. Wszystkie te czynniki wywieraja
posredni wptyw na przychody i inne wyniki finansowe osiggane przez Spo6tke. Moga takze wptywac
na realizacje zatoZzonych przez Spotke celéow strategicznych. Nie jest mozliwym wykluczenie



sytuacji utrzymania sie stabej koniunktury gospodarczej lub dekoniunktury, jednak dziatalno$¢
na wielu rynkach geograficznych znajdujacych sie w r6znych fazach koniunkturalnych takie ryzyko
znaczgco ogranicza. Spotka stara sie wykorzysta¢ tendencje do obnizania kosztéw przez klientow
poprzez przygotowanie atrakcyjnych na tle konkurencji pakietéw produktowych.

Ryzyko zwigzane z niestabilnoscia systemu bankowego

Spétka posiada rachunki bankowe w dwoch renomowanych bankach. Posiadanie rachunkéw
bankowych w dwoéch bankach pozwala spoétce na dywersyfikacje swojego ryzyka bankowego
i minimalizacje skutkéw potencjalnych probleméw finansowych jednego z bankéw. Dodatkowo,
taka strategia zabezpiecza spo6tke przed ewentualnymi ograniczeniami w dostepie do srodkéw
finansowych z powodu probleméw jednego z bankéw, co pozwala na utrzymanie ptynnosci
finansowej spo6tki.

Ryzyko zwigzane z cyberbezpieczenstwem

Dotyczy zaréwno bezpieczenstwa Srodowiska produkcyjnego firmy jak i bezpieczenstwa
systeméw Spotki eksploatowanych przez klientow. W celu minimalizowania tego ryzyka Spétka
stale udoskonala zabezpieczenia wtasnej infrastruktury, metod produkcji a takze implementuje
zalecenia dotyczace bezpieczenstwa produkowanych systemdw.

Oswiadczenie dotyczace tadu korporacyjnego

Zarzad o$wiadcza, iz Spétka stosuje wiekszo$¢ zasad tadu korporacyjnego zawartych w Zatgczniku
do Uchwaty Zarzadu Gietdy Papieré6w Warto$ciowych w Warszawie S.A. nr 1404/2023 z dnia
18.12.2023 r. w sprawie stosowania "Dobrych Praktyk Spétek Notowanych na NewConnect 2024”,
ktérych szczegbétowa lista zostata wskazana w dokumencie, ktéry zgodnie z § 5 ust. 6.3 Zatgcznika
nr 3 do Regulaminu Alternatywnego Systemu Obrotu, stanowi zatgcznik sprawozdania z dziatalnosci
Spoiki Suntech S.A. za 2025 rok

Zatacznik:
"Dobre Praktyki Spotek Notowanych na NewConnect".

Elektronicznie Zarzad Suntech S.A.
podpisany przez
Piotr Saczuk ]
Data: 2026.05.21 Piotr Saczuk - Prezes Zarzadu
22:26:38 +02'00'
Wojciech Franczak - Wiceprezes Zarzadu

Elektronicznie
WOJCI EC H podpisany przez
WOJCIECH
FRANCZA FRANCZAK
K Data: 2026.05.21
23:23:56 +02'00'



Oswiadczenie Zarzadu SUNTECH S.A. o przestrzeganiu przez Emitenta spétke zasad
tadu korporacyjnego o ktérych mowa w dokumencie, ,Dobre Praktyki Spoétek

Notowanych na NewConnect”

Tres¢ zasady

Stosowanie
zasady
TAK/NIE

Komentarz Spotki

1. Oprocz realizowania obowigzkow informacyjnych okreslonych we witasciwych przepisach
prawa i regulacjach alternatywnego systemu obrotu spétka zamieszcza na swojej stronie
internetowej, w czytelnej formie i wyodrebnionym miejscu, oraz niezwiocznie aktualizuje:

1.1. podstawowe informacje o spoice,
opis jej dziatalnosci, a takze informacje na
temat posiadanych spoétek zaleznych i
przedmiocie ich dziatalnosci;

Tak

1.2. krotki opis modelu biznesowego
oraz przyjetej strategii biznesowej,
z uwzglednieniem zawartych w strategii
obszarow z zakresu ESG;

Tak

Zastrzezenie: Firma Suntech
wdraza aspekty ESG w swojej
dziatalnosci, angazujac sie w
praktyki zwigzane z
odpowiedzialnoscig srodowiskowg
i spoteczng. Jednak ze wzgledu
na ograniczong skale, te polityki
nie zostaty formalnie witaczone do
jej strategii biznesowej.

1.3. date wprowadzenia akcji spétki do
alternatywnego systemu obrotu na rynku
NewConnect (date debiutu) oraz wszystkie
wczesniejsze nazwy spotki, jezeli od daty
debiutu firma spétki ulegta zmianie;

Tak

1.4. skiad zarzadu i rady nadzorczej
spotki oraz zyciorysy zawodowe 0sob
wchodzacych w sktad tych organdw;

Tak

1.5. informacje o spetnianiu przez
kazdego z czionkéw rady nadzorczej
kryteriow niezaleznosci, o ktérych mowa w
pkt 3, w tym o rzeczywistych i istotnych
powigzaniach z akcjonariuszem
dysponujacym akcjami reprezentujgcymi
nie mniej niz 5% ogdlnej liczby gtoséw na
walnym zgromadzeniu spotki;

Tak

1.6. dokumenty korporacyjne spotki;

Tak

1.7. udostepniane interesariuszom
materiaty informacyjne na temat spotki,
przyjetej strategii i jej realizacji;

Tak

1.8. wybrane dane finansowe i
opublikowane prognozy;

Tak

Zastrzezenie: Spotka nie
publikuje prognoz finansowych.

1.9. aktualng strukture akcjonariatu, ze
wskazaniem akcjonariuszy posiadajacych
co najmniej 5% ogdlnej liczby gtoséw w
spotce;

Tak

1.10. dokumenty informacyjne spofki,
prospekty wraz z suplementami oraz inne
dokumenty bedace podstawg oferty
publicznej akcji lub wprowadzenia akcji do
alternatywnego systemu obrotu;

Tak




1.11. raporty biezace i okresowe | Tak

opublikowane przez spdtke w ciggu

ostatnich 5 lat;

1.12. kalendarium publikacji raportéw | Tak

finansowych, publicznie dostepnych

spotkan z inwestorami, analitykami i

mediami oraz innych wydarzen istotnych z

punktu widzenia inwestorow;

1.13. sekcje pytan zadawanych spétce | Nie Suntech S.A. prowadzi

zaréwno przez akcjonariuszy, jak i osoby komunikacje z akcjonariuszami

niebedace akcjonariuszami, wraz z poprzez regularne raporty,

odpowiedziami udzielonymi przez spoétke; komunikaty gietdowe i cykliczne
spotkania z inwestorami. Spotka
nie publikuje jednak na swoich
stronach internetowych pytan od
akcjonariuszy ani odpowiedzi na
nie. Decyzja ta wynika z
przekonania, ze publikacja takich
informacji mogtaby wprowadzac¢
dezorganizacje i niespojnosci w
przekazywaniu kluczowych
wiadomosci. Dodatkowo,
prowadzenie i moderowanie
interaktywnego forum pytan i
odpowiedzi na stronie
internetowej wymagatoby
znacznego nakfadu czasu, co
generowatoby dodatkowe koszty
operacyjne.

1.14. informacje na temat podmiotu, z| Nie Spoétka nie korzysta aktualnie z

ktérym spo6tka podpisata umowe ustug autoryzowanego doradcy

o Swiadczenie ustug Autoryzowanego

Doradcy;

1.15. opublikowane w ostatnim raporcie| Tak

rocznym os$wiadczenie o stosowaniu przez

spotke zasad tadu korporacyjnego

zawartych w niniejszym dokumencie;

1.16. dane kontaktowe do o0séb| Tak

odpowiedzialnych w spotce za

komunikacje z inwestorami, ze

wskazaniem dedykowanego adresu e-mail

lub numeru telefonu.

2. Zakres aktywnosci zawodowej oséb | Tak

wchodzacych w sktad zarzadu Ilub rady

nadzorczej powinien zapewnié sprawne i

wydajne zarzadzanie spotkaq  oraz

sprawowanie efektywnego nadzoru

w zakresie realizacji celow strategicznych

i osigganych wynikoéw.

3. Co najmniej dwdch cztonkéw rady | Tak

nadzorczej powinno spetnia¢ kryteria
niezaleznosci wymienione w ustawie z dnia
11 maja 2017 r. o biegtych rewidentach,
firmach audytorskich oraz nadzorze
publicznym, a takze wykazywac¢ sie
brakiem rzeczywistych i istotnych
powigzan z akcjonariuszem posiadajgcym
co najmniej 5% ogdlnej liczby gtosow w
spotce.




4. Czionek zarzadu lub rady nadzorczej
powinien unikac podejmowania
aktywnosci zawodowej lub

pozazawodowej, ktéra mogtaby prowadzic¢
do powstawania konfliktu intereséw Iub
wptywaé negatywnie na jego reputacje
jako cztonka organu spétki. O zaistniatym
konflikcie intereséw lub mozliwosci jego
powstania czionek zarzadu Ilub rady
nadzorczej niezwtocznie informuje
pozostatych cztonkdéw wilasciwego organu
spotki oraz nie bierze udziatu w dyskus;ji i
gtosowaniu nad uchwatg w sprawie, w
ktérej w stosunku do jego osoby moze
wystgpi¢ konflikt interesow.

Tak

5. Spotka zapewnia rozwigzania w zakresie
kontroli wewnetrznej, zarzadzania
ryzykiem, w tym ryzykiem dotyczacym
sporzadzania sprawozdan finansowych,
oraz w zakresie nadzoru zgodnosci
dziatalnosci z prawem, a takze funkcje
audytu wewnetrznego. Rozwigzania
przyjete przez spotke w tym zakresie
powinny by¢ dostosowane do wielkosci
spotki oraz rodzaju i skali prowadzonej
dziatalnosci, jak réwniez do poziomu
ryzyka zwigzanego z jej prowadzeniem.

Tak

6. Rada nadzorcza w ramach
przystugujacych jej uprawnien monitoruje
proces sporzgdzania sprawozdan
finansowych. W tym celu rada nadzorcza
co najmniej zapoznaje sie z
harmonogramem prac koniecznych dla
sporzadzenia sprawozdania finansowego
zgodnie z obowigzujacymi przepisami i
omawia ten harmonogram z zarzadem
spofki, a takze utrzymuje komunikacje z
biegtym rewidentem wybranym do
badania sprawozdania finansowego.

Tak

7. Rada nadzorcza zapoznaje sie z
porzadkiem obrad walnego zgromadzenia
oraz opiniuje materiaty, ktéore majg byc
przedstawione przez spoéotke walnemu
zgromadzeniu.

Tak

8. Zarzad spétki, zwotujac walne
zgromadzenie, dokonuje wyboru terminu,
miejsca i formy walnego zgromadzenia
tak, by umozliwi¢ udziat w obradach jak
najwiekszej liczbie akcjonariuszy.

Tak




9. W przypadku otrzymania przez zarzad
informacji o] zwotaniu walnego
zgromadzenia na podstawie art.
399 § 2 - 4 Kodeksu spodtek handlowych
zarzad niezwiocznie dokonuje czynnosci,
do ktérych jest zobowigzany w zwigzku
Z organizacjq i przeprowadzeniem
walnego zgromadzenia. Zasada ta ma
zastosowanie rowniez w przypadku
zwotania walnego zgromadzenia na
podstawie upowaznienia wydanego przez
sqd rejestrowy zgodnie z art. 400 § 3
Kodeksu spoétek handlowych.

Tak

10. Cztonkowie zarzadu i rady nadzorczej
uczestniczg w obradach walnego
zgromadzenia, w miejscu obrad lub za
posrednictwem  $rodkéw  dwustronnej
komunikacji elektronicznej w czasie
rzeczywistym, w sktadzie umozliwiajgcym
udzielenie merytorycznych odpowiedzi na
pytania zadawane w trakcie walnego
zgromadzenia.

Tak

11. Zaden akcjonariusz nie powinien by¢
uprzywilejowany w stosunku do
pozostatych akcjonariuszy w zakresie
transakcji zawieranych przez spotke
z akcjonariuszami lub podmiotami z nimi
powigzanymi.

Tak

12. Przed zawarciem przez spoétke istotnej
umowy z akcjonariuszem posiadajacym
co najmniej 5% ogdlnej liczby gtoséw w
spoétce lub podmiotem z nim powigzanym
zarzad zwraca sie do rady nadzorczej o
wyrazenie zgody na takg transakcje. Rada
nadzorcza przed wyrazeniem zgody
dokonuje oceny wptywu takiej transakcji
na interes spotki, zwracajac uwage, aby
interesy réznych grup akcjonariuszy nie
przewazyty nad interesem spotki.
Powyzszemu obowigzkowi nie podlegajg
transakcje typowe i zawierane na
warunkach rynkowych w ramach
prowadzonej dziatalnosci operacyjnej
przez spotke z podmiotami wchodzacymi
w sktad grupy kapitatowej spétki, ktore sq
objete konsolidacja. W przypadku gdy
decyzje w sprawie zawarcia przez spotke
istotnej umowy z podmiotem powigzanym
podejmuje walne zgromadzenie, przed
podjeciem takiej decyzji spotka zapewnia
wszystkim akcjonariuszom dostep do
informacji niezbednych do dokonania
oceny wptywu tej transakcji na interes
spotki.

Tak




13. W przypadku zgtoszenia przez
inwestora zgdania udzielenia informacji na
temat spotki, spotka udziela odpowiedzi nie
pézniej niz w terminie 14 dni.

Tak

14. W przypadku naruszenia przez
emitenta obowigzku informacyjnego
okreslonego w Zataczniku Nr 3 do
Regulaminu Alternatywnego Systemu
Obrotu emitent powinien niezwtocznie
opublikowa¢, w trybie witasciwym dla
przekazywania raportow biezacych na
rynku NewConnect, informacje
wyjasniajacq zaistniatg sytuacje.

Tak

Warszawa, dnia 21.05.2026 1.

Zarzad Suntech S.A.

Elektronicznie
podpisany przez
Piotr Saczuk
Data: 2026.05.21
22:27:29 +02'00'

Elektronicznie
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