Komentarz do wynikéw finansowych Komputronik S.A. za FQ1 2026

Na prezentowane jednostkowe wyniki finansowe Komputronik S.A. wptyw miaty réwniez zdarzenia o charakterze
nieoperacyjnym i jednorazowym, ktore utrudniajg bezposrednie poréwnanie poszczegdlnych okresow.

Do takich zdarzen zaliczy¢ mozna m.in. rozwigzanie rezerwy na VAT w kwocie 1,25 mln zt, co istotnie zwiekszyto
wynik w FQ1 2025.

W obu poréwnywanych okresach wystepuje réwniez powtarzalny efekt dyskonta, bedacy statym elementem
dziatalnosci Spétki oraz koszty optaty za znaki towarowe — sg to w catosci rozliczenia wewnatrzgrupowe, nie
wptywajgce w zaden sposob na operacyjne funkcjonowanie Grupy Kapitatowe;.

Dla zobrazowania zmian efektywnosci dziatalno$ci Spotki, ponizej przedstawiono wyniki po wyeliminowaniu wptywu
wskazanych zdarzen:

FQ12026 FQ12025 dynamika
Przychody ze sprzedazy 374 886 384 830 -2,58%
Koszt wtasny sprzedazy 327 369 338 864
Zysk brutto ze sprzedazy 47 517 45 966 +3,37%
Koszty sprzedazy 42 509 41166 +3,26%
Koszty ogélnego zarzadu 5510 5283
Pozostate przychody operacyjne 1138 759
Pozostate koszty operacyjne 163 823
Zysk (strata) na dziatalnosci operacyjnej 473 -547 +1 020
Dodatni wynik operacyjny w najstabszym kwartale (dla spoétki i dla branzy)
poprawa wyniku o ponad 1 mln zt

Odpis z tytutu strat kredytowych 40 33
Przychody finansowe 289 276
Koszty finansowe 1907 1761
Zysk (strata) ze sprz. jednostek zaleznych 0 0
Zysk (strata) przed opodatkowaniem -1185 -2 065 +880

Systematyczna, od wielu kwartatéw, poprawa wynikéw poréwnywalnych r/r

Podatek dochodowy -229 -312

Zysk (strata) netto -956 -1753 +797
Marza brutto na sprzedazy 12,68% 11,94% +0,73 p.p.
EBITDA FQ1 4504 4320 +184

Tab. 1. Wyniki finansowe za FQ1 2026 wobec FQ1 2025 (dane w tys. zt)



W ocenie Zarzadu szczegolnie istotne jest, ze poprawa wynikow nastepuje pomimo bardzo wymagajacego otoczenia
rynkowego oraz nizszych przychoddw. Przychody Grupy w pierwszym kwartale byty nizsze o0 2,6% r/r, podczas gdy
zysk brutto ze sprzedazy wzrést o 3,4%, do poziomu 47,5 mln zt.

Rentownos¢ sprzedazy pozostaje podstawowym priorytetem

Jednym z najwazniejszych priorytetéw Spétki pozostaje obecnie rentownos$¢ sprzedazy po uwzglednieniu kosztéw
zmiennych towarzyszacych kazdej transakcji.

Celem nie jest wiec maksymalizacja samego obrotu ani maksymalizacja nominalnej marzy na produkcie. Kluczowe
znaczenie ma mozliwo$é tworzenia atrakcyjnej dla klientéw oferty, przy jednoczesnej dbatosci o to, zeby
maksymalizowa¢ warto$¢ ekonomiczna generowang przez transakcje we wszystkich kanatach sprzedazy, po
uwzglednieniu kosztow zmiennych zwigzanych z ich realizacja.

Pomimo wzrostu tych kosztéw, ich tgczna dynamika pozostaje nizsza niz dynamika wyniku na sprzedazy. Oznacza
to, ze poprawa rentownosci osigganej na sprzedazy nie jest w catosci konsumowana przez wzrost kosztéw
zwigzanych z jej obstuga.



