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Podsumowanie

Jestem kierownikiem ds. sprzedazy i rozwoju z ponad 17-letnim doswiadczeniem w sektorze débr i ustug luksusowych
(HNWI i UHNWI) na rynku polskim i w Europie Srodkowo-Wschodniej. Posiadam silne umiejetnosci menedzerskie oraz
udokumentowane doswiadczenie w marketingu, PR i organizacji wydarzen. tgcze bardzo dobre umiejetnosci
komunikacyjne i budowania relacji z profesjonalng znajomoscig rynku oraz sprawdzonymi technikami sprzedazy.
W ciggu prawie dwoch dekad dziatalnosci zawodowej zbudowatem bogatg sie¢ osobistych kontaktéw z klientami
z najwyzszej pétki oraz elitg HNWI i UHNWI w regionie Europy Srodkowo-Wschodniej. Jestem przekonany, ze moje
réznorodne doswiadczenie, wiedza i kontakty doskonale pasujg do tego stanowiska i wniosg znaczacy wktad w rozwéj
Panistwa organizacji.

Doswiadczenie

2025 — obecnie Przedstawicielstwo J&T Banka w Polsce

Stanowisko Starszy menedzer ds. rozwoju biznesu

obowigzkéw Rozwdj biznesu i marketing

2020 - 2025 Netlets | spotka nalezaca do Berkshire Hathaway

Stanowisko Wiceprezes ds. sprzedazy | region Europy Srodkowo-Wschodniej

Obowiazki Opracowywanie strategii, badania, budowanie diugoterminowych relacji z osobami
zamoznymi (HNWI) i bardzo zamoznymi (UHNWI), prowadzenie ztozonych negocjacji z
kadrg kierowniczg wyziszego szczebla, analiza rynku, budowanie $wiadomosci marki,
obstuga klienta, zarzadzanie wydarzeniami i ich organizacja, udziat w miedzynarodowych
targach branzowych.

2014-2020 Kohinoor
Stanowisko Specjalista ds. sprzedazy
Zakres obowigzkéw Zarzadzanie markg, opracowywanie strategii, dystrybucja i sprzedaz marek luksusowych

na rynku polskim, analiza rynku, inwestycje, inwestycje alternatywne i ocena ryzyka,
obstuga klienta, relacje z klientami z segmentu high-end, relacje z mediami, zarzadzanie i
organizacja wydarzen, udziat w miedzynarodowych targach débr luksusowych.



Doswiadczenie (cigg dalszy)

2008-2014

Stanowisko

Obowigzki

Arts&crafts

Specjalista ds. sprzedazy

Sprzedaz hurtowa i detaliczna marek luksusowych na rynku polskim, analiza rynku,
inwestycje, inwestycje alternatywne i ocena ryzyka, obstuga klienta, relacje z
klientami z segmentu high-end, organizacja wydarzen

Umiejetnosci i informacje dodatkowe

Jezyki

Umiejetnosci
komputerowe

Inne

Jezyk polski - jezyk ojczysty

Jezyk angielski — poziom zaawansowany

Jezyk niemiecki — na poziomie sredniozaawansowanym
Jezyk rosyjski — na poziomie Sredniozaawansowanym

bardzo dobra znajomos¢ pakietu Microsoft Office, systemow Apple Mac OS X i Microsoft
Windows
Srodowisko Salesforce

prawo jazdy — kategoria B

umiejetnosci graficzne

prowadzenie zajec z zarzgdzania markami luksusowymi na Uniwersytecie Kozminskiego w
Warszawie | jako wyktadowca goscinny

Cztonek Holendersko-Polskiej 1zby Handlowej



