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RAPORT BIEZACY 18/2026

Na podstawie Art. 17 ust. 1 Rozporzadzenia Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) nr 596/2014 z dnia 16 kwietnia 2014
roku w sprawie naduzy¢ na rynku (rozporzadzenie w sprawie naduzy¢ na rynku) oraz uchylajacego dyrektywe 2003/6/WE
Parlamentu Europejskiego i Rady i dyrektywy Komisji 2003/124/WE, 2003/125/WE i 2004/72/WE, Zarzad Orange Polska
S.A. przekazuje do wiadomosci wybrane dane finansowe i operacyjne dotyczace dziatalnosci Grupy Kapitatowej Orange
Polska (,Grupa”, ,Orange Polska”) za trzeci kwartat i dziewie¢ miesiecy 2026 roku.

Informacje dotyczgce poszczegdlnych wskaznikow zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréoconego Kwartalnego
Skonsolidowanego Sprawozdania Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za trzy miesigce zakoriczone 30
wrzesnia 2026 roku sporzadzonego wg MSSF (ktére jest dostepne na stronie internetowej htips://www.orange-
ir.pl/pl/centrum-wynikow/).

Orange Polska informuje o znakomitych wynikach w 3 kw. 2026 roku,
wyrdzniajgcych sie wzrostem EBITDAaL o 16% r/r

Podsumowanie 3 kw./9 m. 2026 roku:
» Znakomite wyniki finansowe:

=  Przychody w 3 kw. w wysokosci 3 592 min zt, +8% r/r, napedzane przez solidny wzrost we wszystkich
gtownych liniach biznesowych: kluczowych ustugach telekomunikacyjnych (+5,5% r/r), ustugach IT
i integracyjnych (+24% r/r) oraz hurtowych (+13% r/r)

= EBITDAaL w 3 kw. w wysokosci 1 039 min zt, +16% r/r, dzieki silnej dynamice podstawowej dziatalnosci
oraz ograniczeniu kosztow

= Zysk netto za 9 miesiecy w wysokosci 904 min zt, +30% r/r, dzieki wzrostowi EBITDAaL oraz wysokim
zyskom ze sprzedazy nieruchomosci

= eCapex (ekonomiczne naktady inwestycyjne) za 9 miesigcy w wysokosci 1082 min zt, -4% r/r,
odzwierciedlajgce dyscypling inwestycyjnag oraz wysokie wptywy ze sprzedazy nieruchomosci

= Organiczne przeptywy pienigzne za 9 miesigcy w wysokosci 871 min zt, +30% r/r, gtdwnie dzieki
wzrostowi EBITDAaL

> Bardzo dobre wyniki komercyjne

= Solidny wzrost liczby klientéw, szczegdlnie w ustugach komérkowych i Swiattowodowych, w potgczeniu
z wyzszg dynamika wzrostu ARPO. Liczba przytaczen netto klientéw swiattowodu najwyzsza od blisko
trzech lat.
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Kluczowe wskazniki . Zmiana Zmiana
Zmiana (dane (dane

ol 2 poréwnywalne)' | raportowane)
Przychody 3 592 +7,9% 10 275 +7,7% +6,6%
EBITDAaL 1039 +15,6% 2 881 +9,4% +10,3%
Marza EBITDAaL 28,9% +1,9 p.p. 28,0% +0,4 p.p. +0,9 p.p.
Zysk operacyjny 522 +41% 1394 +26%
Zysk netto 328 +44% 904 +30%
Ekonomiczne nakiady 357 +8,8% 1082 -4,0%
inwestycyjne
Organiczne przeptywy

Lo 378 +17% 871 +30%
pieniezne

" Dila wyliczenia zmiany w ujeciu rocznym przedstawiono dane porownywalne po sprzedazy Orange Energia w czerwcu 2025.

Odnoszac sie do wynikdéw za 3 kwartat 2026 roku, Liudmila Climoc, Prezes Zarzadu, stwierdzita:

W trzecim kwartale osiagnelismy znakomite wyniki operacyjne i finansowe, odzwierciedlajace nasza
skutecznosc we wszystkich obszarach dziatalnosci oraz doskonafte postepy w realizacji programu transformacji
[ zwigkszania efektywnosci.

W kluczowych ustugach telekomunikacyjnych utrzymalismy bardzo dobre wyniki komercyjne, osiggajac solidny
wzrost liczby klientow przy jednoczesnym wzroscie ARPO. Szczegdinie ciesza mnie wyniki w usfugach
swiattowodowych. 48 tys. przytaczeri netto — najwiecej od kilku lat — to potwieradzenie konsekwentnej realizacji
strategii marketingowej, atrakcyjnosci naszej oferty oraz umigjetnosci przyciggania klientow na mocno
konkurencyjnym rynku. Ten kwartat po raz kolejny przyniost bardzo dobre wyniki w segmencie biznesowym,
gazie przychody z ustug IT i integracyjnych wzrosty o ponad 20%, co odzwierciedla nasza zdolnosc¢ do
wykorzystywania szans na rynku. W ustugach hurtowych, przejecie firmy Nexera zwieksza nasze
zaangazowanie w inwestycje w infrastrukture swiattowodowa oraz otwiera nowy rozdziat dla naszej spotki joint
venture Swiattowdd Inwestycje. Wynikajace z tej transakcji potencjaine synergie dodatkowo wzmacniaja
perspektywy rozwoju tef juz dzisiaj bardzo dobrze prosperujace/ spotki. Pragne pogratulowac wszystkim
zespofom zaangazowanym w przeprowaadzenie tego WZorcowego procesu przejecia.

Cyberbezpieczeristwo jest — co nie dziwi — jednym z najwazniejszych priorytetow naszych klientow. Od lat
odpowiadamy na zmieniajace sie potrzeby uzytkownikow i zapewniamy im ochrone w sieci. Niedawno
uruchomilismy CyberTarcza Go — usfuge abonamentowa chroniaca przed ztosliwymi linkami w e-mailach i
wiadomosciach. Wprowaadzilismy rownieZz kompleksowa usfuge zarzadzania cyberbezpieczeristwem dla
srednich i wigkszych przedsiebiorstw — Dynamic SOC (Security Operating Centre).

Naszym sukcesom komercyjnym towarzyszyfa dalsza poprawa efektywnosci. W efekcie, w trzecim kwartale
osiagnelismy znaczny wzrost przychodow o 8% oraz EBITDAaL o 16%. To stawia nas w doskonatej pozycji do
osiggniecia bardzo dobrych wynikow za caly 2026 rok. Z optymizmem patrzymy na dalsze perspektywy
naszego wzrostu i mozliwosci tworzenia wartosci dla akcjonariuszy.



Podsumowanie wynikéw

Przychody w 3 kw. w wysokosci 3 592 min zt, +7,9% r/r, napedzane przez wysoki wzrost wszystkich silnikéw
biznesowych

Przychody w 3 kw. 2026 roku wyniosty 3 592 min zt i w ujeciu rocznym wzrosty o 263 min zt, czyli 7,9%, do
czego przyczynity sie doskonate wyniki wszystkich linii biznesowych. taczne przychody z kluczowych ustug
telekomunikacyjnych (konwergentnych, wytacznie komorkowych i wytgcznie stacjonarnego dostepu
szerokopasmowego) zwiekszyty sie o 5,5% rok-do-roku, napedzane przez niestabngca dynamike wzrostu
liczby klientéw i wskaznikow ARPO. Przychody z ustug IT i integracyjnych wzrosty o 24% rok-do-roku, dzieki
wykorzystaniu popytu rynkowego na transformacije cyfrowa i infrastrukture informatyczng. Przychody z ustug
hurtowych (z wytaczeniem ustug schytkowych) wzrosty w ujeciu rocznym o 13%, dzieki temu, ze staty wzrost
w obszarze hurtowego dostepu do sieci swiattowodowej oraz umowy o transmisje danych skompensowaty
wygashiecie kontraktu na roaming krajowy. Przychody ze sprzedazy sprzetu zwiekszyty sie o 8% rok-do-roku,
do czego przyczynity sie wyzsze Srednie ceny sprzedazy telefondw komoérkowych.

> Wyniki komercyjne: solidny wzrost liczby klientoéw i poprawa dynamiki wzrostu ARPO
= +3% r/r liczby klientéw komérkowych abonamentowych ustug gtosowych, +82 tys. przytagczen netto w 3
kw.
wzrost ARPO z wytacznie komdérkowych ustug gtosowych 0 2,6% r/r
= +10% r/r liczby detalicznych klientéw Swiattowodu, +48 tys. przytaczen netto w 3 kw.
12,2 min gospodarstw domowych w zasiegu sieci Swiattowodowej
wzrost ARPO z ustug wytgcznie stacjonarnego internetu 0 5,4% r/r
= +3% r/r liczby indywidualnych klientéw konwergentnych, +10 tys. przytaczen netto w 3 kw.
wzrost ARPO z ofert konwergentnych o 5,0% r/r

Kluczowe wskazniki (w tys.) 3 kw. 2025 | Zmiana
indywidualni klienci ofert konwergentnych 1840 2,8%
dostepy mobilne (karty SIM) 19 393 8,3%
post-paid 15 011 10,2%
w tym komodrkowe ustugi gtosowe 9 465 3,3%
pre-paid 4 382 1,7%
stacjonarny dostep do internetu (rynek detaliczny) 2930 1,5%
w tym tacza swiattowodowe 1685 9,6%

Kluczowe wskazniki (w zt) 3 kw. 2025 Zmiana
ARPO z ustug konwergentnych 130,5 5,0%
ARPO z wylacznie komérkowych ustug gtosowych 30,5 2,6%
ARPO z ustug wytacznie stacjonarnego internetu 69,6 5,4%

Liczba klientéw komérkowych ustug glosowych zwiekszyta sie w 3 kw. o 82 tys., czyli 3% rok-do-roku. Do
tego mocnego wzrostu przyczynity sie wszystkie oferty dla klientow indywidualnych oraz rynek biznesowy.
Wskaznik ARPO z wytacznie komorkowych ustug gtosowych wynidst 31,3 zt i w ujeciu rocznym zwigkszyt sie o
2,6%, co oznacza poprawe dynamiki w poréwnaniu z poprzednimi kwartatami. Gtéwnym czynnikiem
napedzajgcym ten wzrost byt wskaznik ARPO na gtéwnej marce konsumenckiej Orange, ktéry zwiekszyt sie o
6% rok-do-roku.



Catkowita liczba klientéw stacjonarnego dostepu szerokopasmowego wzrosta w 3 kw. o 17 tys., czyli 2% rok-
do-roku. Liczba klientow sSwiattowodu zwigkszyta sie w ujeciu kwartalnym o 48 tys., co byto najlepszym
wynikiem od blisko trzech lat. Juz 62% klientow internetu stacjonarnego korzysta ze Swiattowodu. W dalszym
ciggu zmniejszata sie baza klientow korzystajacych ze schytkowych szerokopasmowych fgczy miedzianych —
ich liczba spadta wzgledem poprzedniego kwartatu o 36 tys. W ramach przygotowan do stopniowej likwidacji
sieci miedzianej, od poczatku 2026 roku nasza oferta nie obejmuje juz ustug szerokopasmowych opartych na
technologiach miedzianych. Wskaznik ARPO z ustug wytacznie stacjonarnego internetu wzrdst w ujeciu
rocznym o 5,4%, do poziomu 73,3 zi, dzieki strategii nastawionej na wartos¢ oraz rosngcemu udziatowi
klientéw ustug swiattowodowych (w poréwnaniu z innymi technologiami te ustugi generuja wyzszy sredni
przychod na oferte).

Znaczny przyrost liczby klientow ustug komoérkowych i Swiattowodowych bedzie stanowit baze dla przysztego
wzrostu w konwergenciji, odblokowujac jej dalszy potencjat. Uwzglednia to wysoki wskaznik penetracji ustug
konwergentnych wsrod klientdéw internetu oraz odzwierciedla podejscie okreslone w strategii Lead the Future.

Liczba indywidualnych klientéw ofert konwergentnych wzrosta w 3 kw. o 10 tys., czyli 3% rok-do-roku,
osiggajac 1,89 min. Zwiekszyta sie dynamika wzrostu wskaznika ARPO z ustug konwergentnych, ktéry w ujeciu
rocznym wzrost o 5,0%, osiggajac 137,1 zt. Byto to wynikiem strategii nastawionej na wartos¢, duzego popytu
na tresci oraz ofert swiattowodu o wyzszych predkosciach.

Baza klientéw ustug przedptaconych zwigkszyta sie o 73 tys. w 3 kw., a w ujeciu rocznym wzrosta o 1,7%.
Wskaznik ARPO z ustug przedptaconych wyniost 16,3 zt i w ujeciu rocznym zmniejszyt sie o 5,8%, ze wzgledu
na jednorazowe wzrosty tego wskaznika w 2025 roku.

Wzrost EBITDAaL w 3 kw. 0 15,6% r/r, dzieki silnej dynamice podstawowej dziatalnosci i ograniczeniu kosztéw

EBITDAaL za 3 kw. 2026 roku wyniosta 1 039 min zt (po raz pierwszy przekraczajac 1 mid zt w ujeciu
kwartalnym) i w ujeciu rok-do-roku zwigkszyta sie¢ o 140 min zt, czyli 15,6%. Ta wysoka dynamika byta efektem
silnego wzrostu komercyjnego (odzwierciedlonego we wzroscie marzy bezposredniej) w potaczeniu z poprawa
efektywnosci. Marza bezposrednia zwiekszyta sie znaczaco o 5,7% rok-do-roku, do czego przyczynity sie
bardzo dobre wyniki kluczowej dziatalnosci zarowno w ustugach detalicznych jak i hurtowych. Koszty
posrednie zmniejszyty sie¢ w ujeciu rocznym o 3,8%, co odzwierciedlato korzystny wptyw trwajacej
transformaciji, w tym wzrost efektywnosci w obszarze utrzymania sieci, zatrudnienia, kosztéw nieruchomosci
oraz kosztow ogdlnych i administracyjnych. Do tego wyniku przyczynity sie takze wyzsze od ubiegtorocznych
zyski ze sprzedazy miedzi oraz wzrost marzy na rozbudowie sieci dla spétki Swiattowdd Inwestycje w wyniku
przyspieszenia realizacji drugiego programu inwestycyjnego.

Wzrost zysku netto za 9 miesiecy o 30% r/r, dzieki wzrostowi EBITDAaL oraz wysokim zyskom ze sprzedazy
nieruchomosci

Zysk netto za 9 miesiecy 2026 roku wynidst 904 min zt i w ujeciu rocznym byt wyzszy o 211 min zt, czyli 30%.
Gtéwnymi czynnikami wzrostu byto, opisane wyzej silne polepszenie EBITDAaL w potaczeniu z wyzszymi
zyskami ze sprzedazy nieruchomosci o 53 min zt rok-do-roku. Te czynniki zostaty nieznacznie skompensowane
przez wzrost kosztow finansowych netto, ktére w ujeciu rocznym zwigkszyty sie o 36 min zt w wyniku strat z
tytutu réznic kursowych (ostabienia ztotéwki wzgledem euro) oraz kosztéw dyskonta (wyzszych
dtugoterminowych stép procentowych). Koszty odsetkowe i koszty finansowe za 9 miesiecy byty nizsze o 7 min
zt rok-do-roku, ale w samym 3 kw. wzrosty w wyniku wyzszego efektywnego kosztu dtugu po refinansowaniu
zadtuzenia.

Wzrost organicznych przeptywéw pienieznych za 9 miesiecy o 30% r/r, gtéwnie dzigki wzrostowi EBITDAaL

Organiczne przeptywy pieniezne za 9 miesiecy 2026 roku wyniosty 871 min zt i w ujeciu rocznym byly wyzsze
0 203 min zt, czyli 30%. Przyczynit sie do tego wzrost EBITDAaL, nizsze pieniezne nakfady inwestycyjne oraz
wyzsze wptywy ze sprzedazy nieruchomosci. Pieniezne naktady inwestycyjne wyniosty 1 492 min zt i w ujeciu



rocznym zmniejszyly sie o 155 min zt, gtdwnie w wyniku innego roztozenia inwestycji w ciggu roku. Wptywy ze
sprzedazy nieruchomosci wyniosty 148 min zt i w ujeciu rocznym zwigkszyty sie o 84 min zt, dzieki finalizacji
kilku duzych transakciji. Te czynniki zostaly czesciowo skompensowane przez wyzsze zapotrzebowanie na
kapitat obrotowy, powigzane gtéwnie ze wzrostem przychodow.

Uzgodnienie miary rentownosci operacyjnej ze Sprawozdaniem Finansowym

Informacje dotyczace poszczegdlnych wskaznikéw zostaty przedstawione w Nocie 2 do Skréconego Kwartalnego Skonsolidowanego Sprawozdania
Finansowego Grupy Kapitatowej Orange Polska za trzy miesigce zakonczone 30 wrzesnia 2026 roku sporzadzonego wg MSSF (ktére jest dostepne na
stronie internetowe;j )-

(w milionach ztotych) 3 kw.2025 9M 2025
Zysk z dziatalnos$ci operacyjnej 371 1103
Pomniejszenie o zyski ze sprzedazy srodkéw trwatych -23 -42
Pomniejszenie o zysk ze sprzedazy Orange Energia 11 -60

Odwrdcenie wptywu amortyzacji i utraty wartosci sSrodkéw trwatych
i wartosci niematerialnych

Powiekszenie o udziat w stratach wspdlnego przedsiewziecia,
skorygowany o eliminacje marzy uzyskanej na transakcjach 33 104
dotyczacych aktywéw ze wspdlnym przedsiewzieciem

541 1572

Pomniejszenie o koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu -36 -110

Korekta dotyczgca wptywu programéw rozwigzania stosunku pracy i

) o 2 45
kosztéw reorganizacji
Korekta dotyczaca kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedazg i 0 0
integracja spoétek zaleznych
Korekta dotyczgca dekonsolidacji Orange Energia 0 22
EBITDAaL (EBITDA po uwzglednieniu kosztéw leasingu) 899 2 634*

“Dia 9 m. 2025 przedstawiono dane porownywalne po sprzedaZy Orange Energia w czerwcu 2025.

Stwierdzenia dotyczace przysztosci

Niniefsza informacja zawiera pewne stwierdzenia dotyczace przyszfosci, w tym miedzy innymi przewidywanych przysztych zdarzeri
/ wynikow finansowych, w odniesieniu do dziaftalnosci Grupy. Stwierdzenia dotyczace przysztosci charakteryzuja sie tym, Ze nie odnosza
sie wyfacznie do danych historycznych lub sytuacji bieZacej; zawieraja czesto nastepujace stowa lub wyrazenia. ,,sadzic”, ,,spodziewac
sie”, ,przewidywac”, ,szacowane”, ,projekt”, ,plan”, ,skorygowane”, ,zamierzac”, ,,przyszte”, a takZze czasowniki w czasie przyszlym
lub trybie przypuszczajacym/warunkowym. Czynniki, ktdre moga spowodowac, Ze wyniki rzeczywiste beda w istotny sposob odbiegac
od przewidywanych — opisane w Oswiadczeniu Rejestracyjnym dla Komisji Papierow Wartosciowych i Giefd — to miedzy innymi
ofoczenie konkurencyjne Grupy, zmiany sytuacji gospodarczej oraz zmiany na rynkach finansowych i kapitatowych w Polsce i na
swiecle. Stwierdzenia dotyczace przysztosci odzwierciedlaja poglady Zarzadu na dzieri ich sformufowania. Grupa nie zobowiazuje sie
do aktualizowania jakichkolwiek stwierdzeri dotyczacych przysztosci w zwigzku z wydarzeniami nastgpujacymi po tej dacie. Do
stwierdzeri dotyczacych przysztosci nie mozna przyktadac nadmiernej wagi przy podejmowaniu decyzji.
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Zaproszenie na prezentacje wynikow Orange Polska za 3 kwartat 2026 roku
27 pazdziernika 2026 r.

Poczatek o godz. 11:00 CET
11:00 (Warszawa) / 10:00 (Londyn) / 06:00 (Nowy Jork)

Prezentacja odbedzie sie przez internet i bedzie dostepna na zywo poprzez telefoniczne potaczenie konferencyjne.

Aby wzia¢ udziat w konferenciji, prosimy wybra¢ nastepujacy numer:

Polska: 0048 22 124 49 59

Francja: 0033 1758 50 878

Niemcy: 0049 30 25 555 323

Stany Zjednoczone: 001 718 866 4614
Wielka Brytania: 0044 203 984 9844

Kod do konferenciji: 411064

lub klikna¢ na ponizszy link w celu potaczenia sie przez internet:
https://mm.closir.com/slides?id=411064

Przewidziano mozliwo$é zadawania pytan gtosowych telefonicznie lub poprzez potgczenie internetowe.

Nagranie z konferencji zostanie p6zniej udostepnione na stronie relacji inwestorskich.
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Skonsolidowane wyniki Grupy Kapitatowej Orange Polska

w milionach ztotych

Rachunek zyskéw i strat MSSF16 ~ MSSF16  MSSF16  MSSF16  MSSF16 MSSF16 ~ MSSF16  MSSF16
Przychody
Ustugi wytacznie komérkowe 766 780 806 784 3136 784 801 833
Uslugi wylacznie stacjonarne 436 435 431 431 1733 429 430 431
Ustugi waskopasmowe 100 97 93 90 380 87 84 81
Usltugi szerokopasmowe 227 228 228 231 914 232 234 238
Ustugi dla przedsigbiorstw z zakresu infrastruktury sieciowej 109 110 110 110 439 110 112 112
Ustugi konwergentne dla klientéw indywidualnych (B2C) 680 697 714 725 2816 738 754 773
Sprzedaz sprzetu 407 374 426 544 1751 383 446 458
Ustugi IT i integracyjne 389 401 494 527 1811 417 600 611
Ustugi hurtowe 395 405 436 459 1695 410 444 463
Hurtowe ustugi komorkowe 203 219 237 235 894 195 211 227
Hurtowe ustugi stacjonarne 146 147 151 154 598 165 182 166
Pozostate 46 39 48 70 203 50 51 70
Pozostate przychody 80 66 22 23 191 22 25 23
Przychody razem 3153 3158 3329 3493 13133 3183 3 500 3 592
Koszty $wiadczen pracowniczych* (399) (388) (354) (386) (1527) (399) (398) (361)
Koszty zakupéw zewnetrznych* (1827) (1819) (1939) (2113) (7 698) (1 800) (2 059) (2 100)
- Koszty rozliczen z innymi operatorami (318) (333) (355) (356) (1362) (340) (353) (367)
- Koszty sieci oraz ustug informatycznych (247) (254 (256) (280) (1037) (236) (252) (260)
- Koszty sprzedazy (728) (693) (842) (925) (3 188) (683) (884) (917)
- Pozostate ustugi obce* (533) (539) (486) (553) (2111) (541) (570) (556)
Pozostate przychody i koszty operacyjne* 106 156 68 95 425 111 88 114
Utrata warto$ci naleznosci i aktywow kontraktowych (41) (32) (26) (39) (138) 0 (18) (22)
Amortyzacja i utrata wartosci aktywow z tytutu prawa do uzytkowania (134) (146) (143) (153) (576) (147) (148) (148)
Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu (36) (38) (36) (36) (146) (35) (36) (36)
EBITDAaL 822 891 899 861 3473 913 929 1039
% przychodéw 26,1% 28,2% 27,0% 24,6% 26,4% 28,7% 26,5% 28,9%
Zysk ze sprzedazy Orange Energia 0 71 (11) 0 60 0 0 0
Zysk ze sprzedazy $rodkéw trwatych 4 15 23 23 65 50 32 13
Amortyzacja i utrata wartoéci $rodkéw trwatych i wartoéci niematerialnych (520) (511) (541) (572) (2 144) (535) (542) (528)
Udziat w zysku/stracie wspdlnego przedsiewziecia skorygowany o eliminacje
marzy uzyskanej na transakcjach dotyczacych aktywow ze wspdlnym (30) (41) (33) (26) (130) (32) (26) (37)
przedsiewzigciem*
Odwrécenie wplywu kosztoéw odsetkowych od zobowigzan z tytutu leasingu 36 38 36 36 146 35 36 36
Korektf'a dotycfzqca wp+ywu is"tftnych ryzyk, programéw rozwigzania stosunku 0 (43) @ (151) (196) 12 0 4
pracy i kosztéw reorganizacii
Korekta dot}/czqc*a kosztéw zwigzanych z nabyciem, sprzedazg i integracjg 0 0 0 0 0 0 0 ®)
spotek zaleznych
2Zysk z dziatalnosci operacyjnej 312 420 371 171 1274 443 429 522
% przychodéw 9,9% 13,3% 11,1% 4,9% 9,7% 13,9% 12,3% 14,5%
Koszty finansowe, netto (80) (88) (94) (83) (345) (89) (90) (119)
- Przychody odsetkowe 21 24 23 21 89 19 19 18
- Koszty odsetkowe od zobowigzan z tytutu leasingu (36) (38) (36) (36) (146) (35) (36) (36)
- Pozostate koszty odsetkowe i koszty finansowe (51) (53) (57) (48) (209) (44) (47) (63)
- Koszty dyskonta (19) (19) (24) (23) (85) (25) (25) (30)
- Koszty réznic kursowych 5 (2) 0 3 6 (4) (1) (8)
Podatek dochodowy (41) (58) (49) (19) (167) (59) (58) (75)
Zysk netto 191 274 228 69 762 295 281 328

* Koszty swiadczeri pracowniczych, pozostafe ustugi obce oraz pozostafte przychodly i koszty operacyjne nie zawieraja wplywu programow rozwigzania stosunku
pracy oraz wplywu pewnych kosztow zwiazanych z nabyciem, sprzedaZza i integracja spofek zaleznych, a takze z tytutu eliminacji marZy uzyskanej na
transakcjach z joint venture.



Kluczowe wskazniki operacyjne Grupy Kapitatowej Orange Polska

Baza kiontow (w ys. 2025 |

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw. 3 kw.
Konwergentni klienci indywidualni (B2C) 1800 1822 1840 1855 1870 1881 1891
Dostepy szerokopasmowe
FTTH (Swiattowdd do domu) 1605 1642 1685 1727 1761 1798 1839
HFC (Hybrydowa sie¢ $wiattowodowo-koncentryczna) 1 8
xDSL 671 642 610 580 548 515 479
Stacjonarny dostep bezprzewodowy 622 629 635 639 641 644 650
Rynek detaliczny — tacznie 2898 2913 2930 2945 2950 2958 2975
- w tym klienci konwergentni (B2C) 1 800 1822 1840 1855 1870 1881 1891
Baza klientow ustug TV
IPTV 954 969 984 999 1008 1020 1035
DTH (telewizia satelitarna) 39 37 35 33 31 29 27
TV dla klientdw ze stacionarnym dostepem bezprzewodowym 0 3 5 8 11 14 24
Liczba klientéw ustug TV 993 1008 1024 1039 1050 1064 1086
- w tym klienci konwergentni (B2C) 890 901 911 919 925 932 945
Liczba ustug telefonii komérkowej (karty SIM)
Post-paid
komoérkowe ustugi glosowe 9271 9 357 9465 9 543 9615 9700 9782
internet mobilny 561 557 554 547 541 535 531
M2M 4 801 4 956 4991 5 669 5730 6 195 6 224
Post-paid razem 14 634 14 870 15 011 15758 15 886 16 430 16 538
- w tym klienci konwergentni (B2C) 3229 3 265 3 300 3328 3 346 3364 3 386
Pre-paid 4262 4265 4 382 4372 4347 4 385 4 458
Razem 18 895 19 135 19 393 20 131 20 233 20 815 20 996
Gospodarstwa domowe w zasiegu szybkiego internetu, w tym: 9 159 9 498 9 695 9938 10 115 11 298 12 239
w zasiegu sieci Swiattowodowej FTTH, w tym: 9 159 9 498 9 695 9938 10 115 10 374 10 720
Sie¢ wasna 3829 3845 3872 3997 4016 4033 4 052
Swiattowdd Inwestycije (FiberCo z 50% udziatem OPL) 2159 2232 2 301 2372 2437 2513 3369
Pozostate FiberCos 3170 3421 3521 3568 3663 3828 3299
w zasiegu hybrydowej sieci swiatltowodowo-koncentrycznej 924 1519
(HFC)
Liczba klientéw ustug hurtowych
WLR 143 139 134 129 123 119 114
BSA 221 233 246 263 280 297 317
- w tym swiattowdd 165 178 194 213 232 251 274
LLU 22 21 20 19 17 16 14
Stacjonarne ustugi glosowe
PSTN 970 944 917 886 854 822 793
VolP 1322 1332 1307 1287 1256 1222 1188
Razem iacza gtéwne - rynek detaliczny 2291 2276 2224 2173 2110 2044 1981
kwartalne ARPO w zf na miesigc “ m
1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw. 3 kw.
Ustugi konwergentne dla klientdw indywidualnych (B2C) 127,0 128,9 130,5 131,3 132,3 134,7 137,1
zmiana rok do roku 4,2% 4,5% 3,6% 4,0% 4,2% 4,5% 5,0%
Ustugi wytgcznie internetu stacjonarnego 68,5 69,2 69,6 70,3 71,0 72,2 73,3
zmiana rok do roku 4,6% 5,0% 4,1% 4,6% 3,7% 4,3% 5,4%
Ustugi wytgcznie komorkowe 23,5 23,8 24,4 23,5 23,4 23,8 24,5
zZmiana rok do roku 6,8% 4,3% 4,7% 1,2% -0,4% -0,1% 0,5%
Post-paid bez M2M 28,3 28,4 29,0 28,5 28,5 29,0 29,7
komorkowe ustugi gfosowe 29,8 29,8 30,5 30,0 30,0 30,5 31,3
zZmiana rok do roku 1,3% 0,0% 0,5% 0,2% 0,9% 21% 2,6%
internet mobilny 11,5 11,4 11,3 10,9 10,7 10,8 10,7
Pre-paid 16,1 16,7 17,3 15,8 15,4 15,6 16,3

Ustugi stacjonarne;j telefonii glosowej 35,4 35,3 35,0 351 34,9 35,3 35,2




Pozostafte statystyki operacyjne telefonii komérkowej

1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw. 3 kw.
AUPU (w GB)
Post-paid 10,9 11,4 10,9 10,9 10,9 11,7 12,3
Pre-paid 13,9 14,3 15,4 17,0 18,4 19,1 20,3
Zagregowane 11,8 12,3 12,3 12,8 13,3 14,0 14,8
Wskaznik odejs¢ klientow telefonii komérkowej w danym kwartale
(W %)
Post-paid 2,0 1,8 1,9 2,0 1,9 1,9 2,2
Pre-paid 10,3 10,7 9,9 11,4 11,4 11,2 12,0

Struktura zatrudnienia w Grupie - dane raportowane

(w przeliczeniu na pelne aktywne etaty, na koniec okresu) 1 kw. 2 kw. 3 kw. 4 kw. 1 kw. 2 kw. 3 kw.

Orange Polska 8 545 8 338 8190 8143 8 061 7 825 7754
50% pracownikéw Networks 371 379 379 386 369 354 361
Razem 8915 8 717 8 569 8 529 8429 8179 8114

Uzywane terminy:

ARPO - Average Revenue Per Offer— sredni przychdd na oferte.

ARPO z ustug konwergentnych dla klientéw indywidualnych - stosunek $rednich miesiecznych przychodéw z ustug
konwergentnych, generowanych przez klientéw indywidualnych, do $redniej liczby indywidualnych klientéw ofert konwergentnych
w danym okresie.

ARPO z ustug wytgcznie komérkowych - stosunek $rednich miesiecznych przychoddéw detalicznych z ustug wytacznie
komodrkowych (z wytaczeniem potaczen telemetrii) do $redniej liczby kart SIM (z wytgczeniem telemetrii) w danym okresie.

ARPO z ustug wytgcznie mobilnego internetu — stosunek $rednich miesiecznych przychoddéw detalicznych z kart SIM przypisanych
do mobilnego dostepu do internetu (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych i sprzedazy sprzetu) do
$redniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

ARPO z ustug wytgcznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego - stosunek $rednich miesiecznych przychodéw z ustug
stacjonarnego dostepu szerokopasmowego do internetu do $redniej liczby dostepéw w danym okresie.

ARPO z wylacznie komérkowych ustug gtosowych — stosunek $rednich miesiecznych przychodéw detalicznych z kart SIM
przypisanych do telefonéw komérkowych (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych i sprzedazy sprzetu)
do sredniej liczby takich kart SIM w danym okresie.

AUPU z transmisji danych - Dafa Average Usage Per User (Sredni transfer danych na uzytkownika) — stosunek $redniego
miesiecznego catkowitego transferu danych w gigabajtach do $redniej liczby mobilnych kart SIM (z wytaczeniem telemetrii i
mobilnego internetu szerokopasmowego) w danym okresie.

Gospodarstwo domowe w zasiegu sieci $wiattowodowej — mieszkanie w budynku wielorodzinnym lub dom jednorodzinny w zasiggu
naszej sieci $wiattowodowej, z mozliwoscig swiadczenia ustugi z predkoscia co najmniej 300 Mb/s.

ROCE - Return On Capital Employed - stopa zwrotu z kapitatu zaangazowanego (przed opodatkowaniem): stosunek zysku EBIT
(z wytaczeniem zdarzen nadzwyczajnych) do $redniego dtugu netto powiekszonego o kapitat wiasny.

Ustugi konwergentne - przychody z ofert konwergentnych dla klientéw indywidualnych (z wytaczeniem przychodéw ze sprzedazy
sprzetu). Oferta konwergentna jest zdefiniowana jako oferta faczaca co najmniej ustugi stacjonarnego internetu (FTTH, xDSL lub
bezprzewodowy dostep stacjonarny) oraz telefonii komérkowej (z wytaczeniem MVNO - operatoréw wirtualnej sieci ruchome;j),
zapewniajgca korzys¢ finansowa. Przychody z ustug konwergentnych nie obejmuja przychoddéw ze sprzedazy sprzetu, potaczen
przychodzacych od innych operatoréow oraz ustug roamingu dla oséb odwiedzajacych.

Ustugi wylacznie komoérkowe — przychody z ofert telefonii komérkowych (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientow
indywidualnych) oraz potaczen telemetrii. Przychody z ustug wytacznie komorkowych nie obejmuja przychoddéw ze sprzedazy
sprzetu, potaczen przychodzacych od innych operatoréw oraz ustug roamingu dla oséb odwiedzajgcych.

Ustugi wytacznie stacjonarnego internetu szerokopasmowego - przychody z ofert stacjonarnego dostepu szerokopasmowego do
internetu (z wytaczeniem ofert konwergentnych dla klientow indywidualnych i sprzedazy sprzetu), w tym ustug TV i VolP.

Wskaznik rezygnaciji z ustug — stosunek liczby klientéw, ktorzy odtaczyli sie od sieci, do Sredniej wazonej liczby klientéw w danym
okresie.



